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ANALISIS

CORTO Y
AL COSTO

El presidente del
Banco Mundial,
Paul Wolfowitz,

se declar6 hoy
“encantado” por

la designacion del
secretario mexicano
de Hacienda, Agustin
Carstens, como

titular del Comité

de Desarrollo de ese
organismo y el FMI.
“Es un hombre de
gran experiencia con
las instituciones de
Bretton Woods y ahora
es ministro de Finanzas
de una de las economias
de ingreso medio

mas importantes”,
sostuvo Wolfowitz

en una reunion

con corresponsales
extranjeros en la sede
del Banco Mundial. El
26 de marzo pasado, el
funcionario mexicano
fue nombrado al cargo
en sustitucién del ex
ministro de Finanzas
de Colombia, Alberto
Carrasquilla.

La inversion que
realizaron las
empresas €n

México crecidé mas de lo
previsto en enero, un 7.3
por ciento a tasa anual,
debido a la recuperacion
que vio el gasto en
maquinaria, informé
Hacienda. Analistas
consultados esperaban
un alza del 6.09 por
ciento. La mediana fue
del 6.03 por ciento.
Después de crecer un 3.3
por ciento en diciembre,
la inversion se recupero
gracias a un aumento
del 8.6 por ciento en

el gasto en maquinaria
y equipo y del 5.7 por
ciento en el sector de

la construccion. La
inversién en maquinaria
importada subi6 un 10.0
por ciento, mientras
que en la nacional se
elev6 un 5.7 por ciento
en enero.

En febrero pasado,
Ia captacion
tradicional de

la banca comercial
residente crecio 3.8 por
ciento anual, mientras
que a su interior, la
captacion a plazoy a

la vista aumentaron 2.3
y 5.1 por ciento anual,
respectivamente. El
Servicio de Estudios
Econémicos de BBVA-
Bancomer informé que
el ahorro financiero en
el pais creci6 6.4 por
ciento, en tanto que

los valores del sector
publico se mantuvieron
como su principal
elemento de expansion.
Resalté que en el
segundo mes del aiio la
captacion a plazo tuvo
un incremento de 2.3
por ciento anual luego
de que desde octubre de
2005 hasta enero de este
ano habia registrado
tasas anuales negativas.

ECONOMIA Y POLITICA

GREGORIO VIDAL

La economia y las
finanzas publicas

garantizar utilidades, ganancias para un
reducido grupo de grandes colocadores
de dinero, para grandes empresarios, para
algunos que viven del corte de cupén o

de la compra de titulos de deuda publica,
paraun pufado de rentistas.

Por ello no sorprende que las grandes
empresas paguen muy pocos impuestos,
que puedan eludir a partir de la consolida-
cién entre diversas compaiiias, que no se
graven transacciones en bolsa, ain cuan-
do se trate de la venta de la firma que les
reporta cuantiosas ganancias. Mientras
que insisten en que no debe permitirse el
privilegio de no pagar el IVA en alimentos
y medicinas. A lamayoria de lapoblacién
ninguna excepcion, para que los pocos
rentistas tengan cuantiosas ganancias.

os datos sobre la capacidad de re-
I caudacidn efectiva del gobierno

federal y diversas irregularidades
en materia de impuesto sobre la renta se
siguen publicando en diversos medios de
prensa. Diario Monitor informa que el to-
tal del impuesto sobre la renta no pagado
colocado en la condicién de créditos fis-
cales al 31 de enero de 2006 es superior a
los 500 mil millones de pesos (11 de abril
de 2007).

Para tener una idea del tamafio de esta
deuda fiscal de algunos contribuyentes
considérese que la cifra equivale al 57 por
ciento del total de los ingresos tributarios
no petroleros del gobierno federal duran-
te el aflo 2006. También se ha publicado
en el Diario Oficial de la Federacion, el
pasado 3 de abril las reglas para la amnis-

DOS FIRMAS CANADIENSES VAN POR CHRYSLER

Oferentes: El fabricante de autopartes Magna International

y la firma de inversiones Onex Corp., ambas con sede en Canada,

tia fiscal, que para los adeudos anteriores
al1de enero de 2003 incluye una condo-
nacién del 8o por ciento y de las multas
y recargos; mientras que para los poste-
riores hasta el 31 de diciembre de 2005 se
condonan multas y recargos.

Como se comprende, hay una amplia
materia para discutir el tema del impues-
to sobre larenta y las condiciones de una
reforma de la hacienda publica en el pafs.
También es posible que la administraciéon
federal pretenda conducir la discusion a
partir de cuales son las condiciones que
debe tener la recaudacion y cuanto los in-
gresos de sector publico, haciendo depen-
der de ello el tema del gasto. Me parece
que tal linea confunde las cosas y se olvi-
da de discutir y analizar lo sustantivo.

En una economia organizada a partir
de productores privados, varios de ellos
operando a partir de grandes consor-
cios y con intercambios de mercancias'y
de capital sistematicos con otras econo-
mias, el gasto ptblico es un componen-
te sustantivo de la economia: La orienta,
establece sefales, en muchos sentidos la
organiza. Cumple tareas sin desplazar a
ningun otro agente econdémico. Por ejem-
plo, la tarea de organizar la educacion
necesaria para el conjunto de la pobla-
cion, pero también necesaria para que
las empresas funcionen adecuadamente
solo puede ser realizada por el Estado. Un
gobierno que propone desarrollar al pais
y colocarlo en condiciones de igualdad
con las economias mas importantes debe
realizar un ejercicio de planeacion de su
gasto en rubros como: salud, educacion,
vias de transporte, comunicacion digital
y electronica, servicios de agua potable y
alcantarillado, servicios de energia. Debe
establecer metasy los ritmos de aumen-
to del gasto para alcanzar la condicién en
materia educativa, siguiendo con el mis-
mo ejemplo, que tienen los paises desa-
rrollados. Esta es la tarea sustantiva cuan-
do se tiene un proyecto de desarrollo.

El gobierno que esta preocupado por
como cobrar mas impuestos, pero man-
teniendo la condicion del superavit pri-
mario de las finanzas publicas y del au-
mento de la deuda publica sin que dicho
incremento se vincule a la ampliacién
de lainfraestructuray de los servicios
publicos, es un gobierno preocupado en
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ANALISIS DE EFE

preparan una oferta de compra de Grupo Chrysler. Hasta el
momento solo el multimillonario Kirk Kerkorian ha ofrecido cuatro
mil 500 millones de dolares para adquirir ese fabricante. BLOOMBERG

JUAN DAVID LEAL

Cemex asume riesgos inmobiliarios

amillonaria adquisicién anuncia-
L da por la cementera Cemex de su

competidor australiano Rinker
permitira a la firma mexicana ampliar
su presencia en Estados Unidos en el
mercado de hormigdn y agregados,
pero aumentara su exposiciéon a una
eventual recesion en el sector de la vi-
vienda en ese pafs, sefialan analistas.

La multinacional mexicana anunci6
esta semana que alcanz6 un acuerdo
para adquirir Rinker Group Limited
por unos 15.300 millones de ddlares
después de elevar de 13 215,85 dolares el
precio de compra por accion respecto a
la oferta inicial hecha en octubre.

La australiana, con 14.400 emplea-
dos e ingresos en 2006 por 5.100 millo-
nes de ddlares, posee 701 instalaciones
propias y comparte la propiedad de
otras 13, de las cuales 415 estan ubica-
das en Estados Unidos, 355 en Australia
y 4 en China.

Ademis de reafirmar la posicion de
Cemex como principal fabricante glo-
bal de hormigdn, hacerse con Rinker
le dara a la empresa mexicana “una
posiciéon importante de liderazgo en
el negocio de los agregados (arena 'y
grava) a nivel mundial”, dijo hoy a Efe
José Coballesi, analista de Standard &
Poor’s (S&P).

Rinker es un jugador fuerte en el
mercado estadounidense, especialmen-
te en el de hormigon, asfalto y agrega-
dos, donde ocupa el primero o segun-
do lugar en la mayoria de los estados
donde compite, especialmente Florida
y Arizona.

Aun con el incremento en el valor
de la oferta por Rinker, la més alta
jamas hecha por una empresa mexi-
cana, el riesgo crediticio de Cemex se
mantendra estable y en grado de in-
version, apuntd Coballesi.

Para emitir esta opinién S&P con-
sidera el positivo desempefio recien-
te de Cemex y el compromiso de su
directiva de recuperar su flexibilidad
financiera en dos afios a partir del
cierre de la operacién.

Para el analista en México del ban-
co Merrill Lynch, Carlos Peyrelon-
gue, tiene gran “sentido estratégico”
para Cemex aduenarse de la cemen-
tera australiana.

La primera razén es que “Rinker es
el principal cliente de Cemex en Es-
tados Unidos”, y ademas le dara “una
mayor integracion de sus operacio-
nes en la cadena de valor, lo que le
permitira ofrecer un servicio mejor a
sus clientes”, destac6 Peyrelongue.

Adicionalmente, el experto calcula
que la nueva empresa combinada al-
canzara mayores economias de esca-
la que le deben permitir sinergias por
al menos 175 millones de délares en
2010 si se cierra el trato este afo.

El principal riesgo en el que incu-
rrird Cemex, coincidieron ambos
analistas, es el de incrementar su ex-
posicién a una recesion en el merca-
do de vivienda en Estados Unidos en
la medida en que el 50 por ciento del
flujo de efectivo de Rinker proviene
de la construccion de hogares en
ese pais.

o
&
=1
o
@
o
=4
o
<
S
o

Por el contrario, Cemex obtiene ape-
nas el 30 por ciento de su flujo de efec-
tivo de la construccion de casas en Es-
tados Unidos, dado que la mayor parte
de sus ingresos se derivan de obras
publicas (49 por ciento) frente a otras
areas como construccion comercial e
industrial (21).

La demanda de cemento para vivien-
das en Estados Unidos lleva un afio
de capa caida, al punto que en febrero
baj6 un 3,9 por ciento tras un descenso
del 15,8 por ciento en enero.

Rinker reconoce que el 85 por ciento
de sus ingresos se originan en Estados
Unidos, la mayoria en los estados de
Florida (44 por ciento), Arizona (13),
Nevada (4) y Texas (3), y otra parte en
Australia (20) y China (1 por ciento).

Otro riesgo menor radica en que la
oferta de la empresa mexicana, apro-
bada ya por los organismos regula-
dores de Australia y Estados Unidos,
estara vigente hasta el pr6ximo 18 de
mayo y esta sujeta a la adquisicion de
al menos el 9o por ciento de las accio-
nes de Rinker.

Por ello si para esa fecha mas del 10
por ciento de los accionistas de Rinker
rechazan la oferta de Cemex, el gigan-
te cementero tiene dos opciones: aban-
donar la operacién, algo improbable, o
extender el plazo y reducir el porcen-
taje que pretende adquirir, explic6 Pe-
yrelongue a Efe.

Si se concreta la compra en los
proximos tres meses Cemex debera
vender alrededor de 39 instalaciones
en Estados Unidos para evitar las leyes
antimonopolio de ese pais, dijeron a
Efe fuentes de la compafifa mexicana.

Rinker ha invertido 1.900 millones
de dolares en 47 adquisiciones desde
1998 y en los tltimos 5 afios sus ingre-
sos han crecido un 19 por ciento en
promedio, comparado al 21 por ciento
de los de Cemex en el mismo periodo.

La combinacién de las dos compa-
fifas dard como resultado uno de los
mayores y mas rentables fabricantes
de material de construccién del mun-
do junto a la francesa Lafarge y la suiza
Holcim, con ventas por unos 23.350 mi-
llones de ddlares y 67.000 empleados
distribuidos en mas de 50 paises.

Colaborador de EFE

PEDRO TELLO VILLAGRAN

Las trampas del libre comercio

ranscurrieron 85 afios para que el

aguacate mexicano ingresara a Cali-

fornia, Florida y Hawai. Para lograr-
lo fue necesario demoler las barreras fitosa-
nitarias que en todo ese tiempo mantuvieron
araya alos exportadores y no fue sino hasta
el pasado 2 de febrero que pudo salir el pri-
mer embarque hacia los tltimos reductos del
proteccionismo estadounidense.

La espera fue larga, muy larga. Concluia
asf un extenso camino de negociacién y
apertura iniciado en 1997 con la exportacién
a19 estados de la Unién Americana, alos que
se sumaron 31 estados méas a lo largo de los
dltimos diez afios.

Sin embargo, lo que parecia ser el tltimo
capitulo de una historia marcada por el uso
de barreras comerciales, todaviano llega a
su fin, pues apenas unas semanas después
de haber llegado el primer embarque a Cali-
fornia, los productores agrupados en la Co-
mision del Aguacate de California, denun-
ciaron el descubrimiento de “una plaga de
larvas desconocidas” en las exportaciones

mexicanas, por lo que solicitaron a las auto-
ridades la realizacion de inspecciones mas
minuciosas y el establecimiento de nuevas
normas fitosanitarias. Se abria asi un nuevo
frente de batalla.

Y en efecto serd muy dura la lucha por el
control de un mercado tan importante y va-
luado en mas de tres mil millones de délares.
Lo que es un hecho es que los productores es-
tadounidenses apelaran a todo el arsenal dis-
ponible para no ser desplazados. Argumenta-
ran, como lo hacen ya, que no se trata de im-
pedir el libre comercio, sino de evitar dafios
al consumidor y “proteger nuestra produc-
cion de las pestes y de insectos ex6ticos que
no tenemos y estan llegando en los aguacates
mexicanos”, tal y como lo declar6 hace unas
semansa un productor californiano.

A pesar de ello, unos dias mas tarde, la
Comision de Agricultura del Condado de
San Diego nego6 que el aguacate mexicano
contenga “larvas peligrosas”, pues aunque
encontraron algunas larvas en tres de los 44
embarques del producto que ingres6 a Cali-

fornia, “se trata del mismo tipo que tenemos
enel estado”.

Y es que detras de esta campaifia fundada
en el desprestigio y en la siembra de dudas
entre los consumidores estadounidenses, hay
un hecho innegable: los productores califor-
nianos temen que las importaciones proce-
dentes de México arrasen con su mercado,
desplazando su oferta, reduciendo el precio
y sobre todo, sus utilidades. No es un asunto
menor para ellos, pues saben que México es
el principal productor a escala mundial.

Pero esta batalla incluye mucho mas que
simples declaraciones. Un exportador de
nuestro pais sefialé que ingresar su producto
por Tijuana, el Departamento de Agricultu-
ra de Estados Unidos le pidi6 una lista con el
nombre, la direccion y el teléfono de los pro-
ductores mexicanos, asi como la localizacion
de las huertas de origen, pese a que toda esa
informacién ya estaba en poder de los esta-
dounidenses. Estos s6lo son unos ejemplos
del arsenal que sera empleado para impedir
el libre flujo de nuestras exportaciones a Ca-

lifornia, el principal productor de aguacate
en el vecino del norte.

Es ttil recordar que el crecimiento de las
ventas de aguacate a dicho pais ha sido expo-
nencial, pues mientras en 1997 ascendieron
tan s6lo a seis mil toneladas, en el 2006 se
elevaron hasta 136 mil toneladas y se espera
que la caida del muro fitosanitario permita
un aumento de 20 mil toneladas mas en el
presente afio.

De modo que todavia quedan capitulos
por escribirse alrededor del comercio de este
producto entre ambos paises y seguramente
asistiremos a una dura batalla para dominar
el mayor mercado del mundo. Como quiera
que sea, lo que hemos presenciado hasta hoy
es tan s6lo una muestra de las trampas que
siembran quienes abogan por el libre comer-
cio, siempre y cuando este se presente mas
alla de sus dominios.

Analista econémico y financiero
Socio Director del Despacho Robleda, Tello
y Asociados S.C.



